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A TENDENCIA
DITA O FUTURO:

INOVACAGC

DOS CONSUMIDORES DA
GERACAO YBUSCARAM E
ENCONTRARAM SEU IMOVEL
PELA INTERNET, SOBRETUDO
POR MEIO DEAPLICATIVOS

Fonte: Transformacao Digital

ACREDITAM QUE ATECNOLOGIA
DIGITAL TEMO PODER DE
RESOLVER MUITOS PROBLEMAS
QUE A SOCIEDADEENFRENTA

Fonte: O comportamento deconsumo dos
millennials na América Latina 02027




A TENDENCIA
DITA O FUTURO:
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DOS NOVOS CONSUMIDORES
(25 E 39 ANOS), PREFEREM ALUGAR

IMOVEIS AO INVES DE COMPRA-LOS

Fonte: Today

ENTRE 35 E49 ANOS ESCOLHEM
A LOCACAO DEIMOVEIS

Fonte: Datazap

DOS NASCIDOS ENTRE1980 E 1995
PRETENDEM DEIXAR O TRABALHOEM

QUE ESTAO APOS DOIS ANOS, O QUE
TENDE A LEVA-LOS A MUDAR TAMBEM
O LOCALONDE MORAM

Fonte: Estadao
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EpE

B

NN

EINIGIVASS

DIZEM QUE O MAIOR SONHO DE
SUAS VIDAS E CONHECER VARIAS
CULTURAS VIAJANDO PELOMUNDO

Fonte: Exame, 8/11/2015

AUMENTARIAM SEUS GASTOS
COM EXPERIENCIASI, MAIS DO
QUE COM COISAS FISICAS

Fonte: InfoMoney

E A PARCELA DO SAI:ARIOANUAL
GASTO COM EXPERIENCIAS

Fonte: InfoMoney



O QUEE

ROUsI?

SUA CASA POR ASSINATURA

A Housi reinventa a forma como as pessoas vivem e investem. Mudar o mundo € o que
nos move. Somos inconformados, abertos a novidades e conectados a cidade. Olhamos
para o futuro e antecipamos tendéncias. A Housi € o futuro, sé que no aqui e agora.

A HOUSI VEM PARA RESOLVER DILEMAS DO MERCADQO:

e LOCAGAO PELO TEMPO QUE O MORADOR QUISER

o PAGAMENTO NO CARTAO DE CREDITO

o ENTRADA E SAIDA NUMCLIQUE

¢ SEM BUROCRACIA

o INCLUSAO DE SERVICOS QUE FACILITAM A MORADIA
o LIFESTYLE LIVRE EPRATICO

« NOVO MODELO DE GESTAO DE LOCACAO

“HOJE, CADA VEZ MAIS,
AS PESSOAS PRECISAM DE
AGILIDADE EFLEXIBILIDADE

PARA ESTAR ONDE SE
QUER ESTAR. POR QUE NAO
OFERECER UMA OPCAO
SIMPLES PARA MORAR
TAMBEM?”

ALE LAFER, CEO
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MORIE

JEITO HOUSI DE VIVER: JEITO HOUSI DE MORAR:

MAIS EXPERIENCIAS < FACIL DEALUGAR
MAIS BENEFICIOS ¥ FACIL DEMUDAR

MAIS PRATICIDADE ¥ FACIL DEAMAR




EDIGITAL,
E FACIL
2 [HOUSI

O aluguel é por assinatura. O morador fica
na Housi que quiser e por quanto tempo
quiser, dias, meses ou anos, enfim, conforme
a hecessidade. Uma vida com maisliberdade,
aproveitando o0 espaco e as experiéncias que
o0 empreendimento tem para oferecer.

NO SITE OU APP,
O MORADOR
ESCOLHE
UMA HOUSI

2

DEFINE O
TEMPO
QUE QUER
FICAR

&

S

O PAGAMENTO
E ONLINE E
RAPIDO
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ROUSI
MEMBERSHIP

A LIBERDADE DE

MORAR EM QUALQUER
HOUSI DO BRASIL

o v I
e i g ‘ 1‘I

i ‘.H—Q | 5

A(> -_'\‘ ) _J_‘

ACESSO A BENEFICIOS EXCLUSIVOS PARA
MORADORES E PROPRIETARIO-INVESTIDOR

DESCONTOS COMUNIDADE HOUSI PLANO DE
EFACILIDADES COM ACESSO A EVENTOS ASSINATURA
CRIADOS EXCLUSIVOS EDESCONTOS HOUSI

PELA HOUSI NA PRECIFICACAO




AOUS
CLUB

Todo morador e proprietario investidor

Housi tem acesso a descontos, beneficiose

facilidades com empresas e servicos parceiros.

Al

OS SERVICOS QUE AMAMOS TER NA PALMA DA MAO, AGORA ESTAO
PLUGADOS NOS APARTAMENTOS, AGREGANDO VALOR AO NEGOCIO.
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O QUEO .
RROERIEIARIGSINVIESTIIDGIR
GARANTE AO CONECTAR

SEU IMOVEL NA HOUSI?




HOUSI

D

SCOR

HOUSI DECOR MOBILIA O IMOVEL
PARA ALUGAR COM MAXIMA

RENTABILIDADE E GANHO DE TEMPO.
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MATERIAIS DE QUALIDADE
SEM DEPRECIACAO A CURTO PRAZO

AGILIDADE E PONTUALIDADE
NA ENTREGA

CONFORTO EESTILO PARA QUE
O MORADOR SE SINTA EM CASA

KIT ENXOVAL

CUSTOS MAIS BAIXOS
E ESCALABILIDADE

USO INTELIGENTE
DOS ESPACOS
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HOUSI
SSTAO

FAZEMOS A GESTAO COMPLETA DO
IMOVEL PARA O PROPRIETARIO-INVESTIDOR.

GERAMOS MAIS ARGUMENTO DE VENDA,
MAIS RENTABILIDADE E MAIOR LIQUIDEZ.

\{

ADMINISTRACAO FACIL
E TRANSPARENTE

Al

GESTAO
DO PROCESSO
DE LOCACAO

O

PRECIFICACAO
INTELIGENTE

ATENDIMENTO
24H/7

O

VISTORIA
NA ENTRADA
E NA SAIDA

4

LIMPEZA
EMANUTENCAO

',
-

DIVULGACAO
COM GRANDE
CAPILARIDADE

oooo
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oooo

L

GESTAO DE
RESERVAS

?
AGILIDADE
NA LOCACAO

'
2
. 5)

MAIOR RENTABILIDADE
(SHORT STAY)
MAIOR PERMANENCIA
(LONG STAY)



OTIMIZAMOS
OS ANUNCIOS
DA HOUSI NAS

PRINGIRPAIS
PLATAFORIMAS

INTELIGENCIA DEALGORITMOS
QUE OTIMIZA A PRECIFICACAO NAS
PLATAFORMAS DE LONG ESHORT STAY
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HOUSI

FACILITAMOS O PAGAMENTO )
DAS CONTAS DE CONSUMO DO IMOVEL
PARA O PROPRIETARIO-INVESTIDOR.
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OTIMIZACAO ORGANIZACAO PRATICIDADE
w /O\ %4 Q
WS

CONTROLE EXPERIENCIA TRANSPARENCIA

GOSTEI,
MOREI

SUA CASA POR ASSINATURA

Proprietario /

INcorporadaor

Sua casa por assinatura

Apartamentos prontos para morar, decorados g
servicos completos. E sé escolher, assinar e mor
tempo que quiser



HOUSI

ASSESSOR
PREDIAIL

SO NA FLAGSHIP, VOCE TEM 100% DE INTELIGENCIAHOUSI
PARA OPERAR E ADMINISTRAR O SEUEMPREENDIMENTO.

Cuidamos de tudo, desde a entrada do edificio, até a gestao das
unidades locadas. E exceléncia e experiéncias dentro dos padrdes
e proposito da marca.

EXCELENCIA OPERACIONAL
EXPERIENCIA MAXIMA DO CONSUMIDOR (FIDELIZACAO)
PRECIFICACAO INTELIGENTE

PADRONIZACAO DA EXPERIENCIA

BAIXOS CUSTOS OPERACIONAIS




EBOM PARA O MORADOR,

EBOM PARA O INVESTIDOR,
MAS EO PARA O

INCORPORA

DOIKY



BANDEIRA
RESIDENCIAL

POWERED,
By HOUSI

A BANDEIRA RESIDENCIAL

gue trabalha como um software trazendo solucdes em

Inovacao e tecnologia para potencializar as vendas

do seu empreendimento e gerar maior liquidez.
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VALORIZACAO DO POTENCIALIZACAO LIQUIDEZ E -~
EMPREENDIMENTO DAS VENDAS RENTABILIDADE it
= Q
- .
INOVACAO ARGUMENTOS INTEGRACAO NA
DE VENDA ERA DIGITAL




SOMOS UM
SOFTWARE

Moradia por
assinatura
LGOH

Solugdo end to end
de gestdo da unidade

Solucao inteligente e tecnoldgica
de administracao predial

Assessoria de desenvolvimento
e lancamento do projeto
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HOUSI
ESENWVOLVIMIENTO
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PROJETOS )
DE INCORPORAGAO

ASSESSORIA

DE MARKETINGE
COMUNICACAO

TREINAMENTO
DE VENDAS

Analise dos projetos, contribuicao com insights e cases
para a otimizacao inteligente dos espacos, focando

na exceléncia operacional e maxima experiéncia do
consumidor para maior rentabilidade do empreendimento.

Desenvolvimento das estratégias em conjunto, aprovacao
de materiais, troca de experiéncias, insights, cases,
contribuicao no processo da campanha, divulgacaovia RP,
redes sociais e muito mais.

Treinamento total da forca de vendas, focado
na exceléncia e alta performance utilizando a
argumentacao inovadora da solucao Housi.
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ESTAMOS

gy pdin ey
© BRASIL

Nascemos em Sao Paulo e o Brasil € a nossa casa. A bandeira
residencial Powered By Housi esta conquistando diversascidades
e esta mudando a forma de morar einvestir

O FUTURO DA MORADIA E AQUI EAGORA.
O FUTURO DA MORADIA E CASA PORASSINATURA.
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(0) @} /HousIOFICIAL
housi.com




